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Werbun &marketing

Mit Chane
& Kopfchen

r ist charmant, beharrlich und dennoch kein
bisschen aufdringlich — Harald Lex, 32, hat
seinen Beruf mit Sicherheit nicht verfehlt. Der
i s__tudxerte Betriebswirt konnte mit seiner diskreten
- Uberredungsgabe wohl die knausrigsten Sparer zum
- Shoppen animieren. Seit mehr als einem Jahr ist
- der Wiener Client Service Director bei der Verkaufs-
 forderungsagentur A. F. T. Plus Promotion Sales, wo
er namhafte Kunden wie Microsoft, Coca-Cola,
- Unilever (Knorr), Nestlé (Bacio) und Visa betreut. In
- Zusammenarbeit mit seiner Chefin Andrea Feichtin-
~ ger-Tassul entwickelt Lex verkaufsfordernde Strate-
~ gien, die die Umsiitze seiner Klientel emporschnellen
lassen. ,Unsere Dienste werden immer wichtiger.
- Zumal immer mehr Kaufentscheidungen erst direkt
~vor Ort getroffen werden, sagen Lex und Feich-
tinger-Tassul. Im Fokus stehen dabei unter anderem
onliche Verkaufsgespriiche, Ladenwerbung, Pro-

‘benverteilungen (Experience Sampling) sowie die
‘Organisation von PR-Events. Lex zieht Bilanz: ,,Ver-
kaufsforderung sollte ob der wachsenden Bedeutung
dieses Bereiches ein fixer Bestandteil im Marketing-

- Mix werden.”




